
MYYNTISOPIMUKSEN MUISTILISTAA 12/2015
* Alla on kuvattu lyhyesti eräitä seikkoja, jotka ainakin tulee ottaa huomioon, jos yritys on tekemässä myyntisopimusta.  
HUOM.! Tämä listaus myyntisopimuksen asioista ei ole kattava ja se ei yksinään ole riittävä dokumentti/muistilista liiketoiminnan suunnitteluun, eikä se sovellu käytettäväksi käytännön tilan​teisiin ilman sopimusjuridisen asiantunti​jan tarkistusta ja neuvoja. 

Myyntisopimuksen muistilista 
1. Sopijapuolet

2. Sopimuksen kohde

3. Kauppahinta

4. Maksuehdot ja maksutapa

5. Toimitusehto

6. Pakkaus

7. Vahingonvaara

8. Omistusoikeus

9. Takuut

10. Myyjän huolto, asennus ja varaosien toimitusvelvoitteet 

11. Toimitukseen sisältyvät asiakirjat

12. Tarkastukset

13. Reklamaatiot

14. Oikeus pidättäytyä suorituksesta

15. Kaupan purku

16. Vahingonkorvaus

- välilliset ja välittömät vahingot

- positiivinen sopimusintressi

- menetetyn liikevoiton korvaaminen

17. Hinnanalennus

18. Sopimussakko

19. Ylivoimainen este, force majeure

20. Luvat, lisenssit, viranomaisten hyväksymiset yms.

21. Sovellettava laki

22. Riitojen ratkaisu

23. Sopimusten muuttaminen ja siirtäminen
24. Allekirjoitukset

